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CREARA - QUE HACEMOS

Mercados para los que trabajamos

=
1‘

* EficienciaEnergética \

- ESEs

- Hosteleria

= Hospitales

= Industrial

= Municipios

- Oil & Gas

- Retail

* Redes Inteligentes
- Ciudades inteligentes
- Transporte y distribucion
- Electronica de potencia
- Automatizacién y control
- Vehiculo electrico
- Almacenamiento de energia
- Integracién de renovables /

* Energias Renovables
- Biomasa y biocombustibles
- Cogeneracion
- Geoteérmica
- Marina
- Fotovoltaica
- CSP

- Edlica /
N\

* Cambio climatico
- Local
- Nacional

PVFINANCING ™

Clientes habituales

e ” A
® Cadenade valor de la energia

= Fabricacién de componentes y equipos
- Mayorista
- Promotores
- Desarrolladores de proyectos
- ESEs
- Eléctricas (DSOs & TSOs)
- Comercializadoras
- Asociaciones industriales
-y
* Organismos publicos
= Reguladores
- Agencias de energia
= Organismos multilaterales
= Gobiernos locales, regionales y nacionales

. T
®* Consumidorfinal

- Consumidores privados
- Comunidades (ciudades, etc.)
- Empresas

- Consumidores publicos
————————————————————————————————————————————————————————————————

® Sector financieroy legal
- Despachos de abogados
- Fondos de capital privado
- Fondos de capital riesgo
- Banca
- Fondos de inversion
- Empresas familiares

- Regional y

www.pV-financing.eu
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CREARA - LA EMPRESA PVFINANCING ™
@ Y

19 compaiiias del IBEX
35 son clientes de

PYME: <250 empleados CREARA

y <50M Euros en
ingresos

Mas de 1.200 proyectos
realizados en mas de
56 paises

Fundada en 2003

Fusionada con la

VA

Mas de 65 empleados,
de los cuales mas del
95% poseen educacion Alrededor de 2,5 TWh
terciaria o superior de energia gestionada
cada ano para
nuestros clientes en

oficina Espaiiola de

la firma consultora
estratégica

ECLAREON en 2014

VAN

4 oficinas permanentes mas de 4.000 puntos
y 3 representaciones de suministro
comerciales
. CREARA ] I
Mas de 4.800 auditorias

energéticas realizadas

. Proyectos y actividades

(U /

Informacion adicional
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CREARA - NUESTROS SERVICIOS PVFINANCING ®

. =]
Ingenieria y
Gestion ]
v i
compra de electricidad y

Auditorias
energéticas
gas; negociacion, .
Proyectos ESE/ESCO coberturas...
(ingenieria; implantacion) estrategica
contadores electricos

Optimizacion y control Asesoria financiera
Sistemas 1SO 50001 de facturacion de Soluciones de (M&A, valoraciones,

Aprovisiona- '
miento de
energia

Software & R % Consultoria
Telemedida Estratégica

Asesoramiento en Disefio y desarrollo de

software de energia

electricidad y gas sub-medida ESEs...)

Actividades principales

Consorcios de proyectos multilaterales (H2020, IBD, EIB, etc.)

* Sistemas de recargade
VE * Software propio de

) o facturacion eléctrica
* Proyectos de ingenieria

(clima, iluminacion, FV...) * |dentificacion de PPAs

www.pv-financing.eu

®* Gestion energética ®* Gestiones con eléctricas ¢ Inteligencia de mercado
(/)] remota y administraciones
2 ®* Comités de
= * Mediday verificacion * Asesoramientoy gestion normalizacién (IEC,
.g (ESEs) de Compra Directa al AENOR)
= : : Mercado ) . o
g * Certificacion energetica ® Planificacion energetica
(7] (CALENER, LEED...) * Software de prediccion (estrategia de emisiones,
8 de precio OMIE plan renovables 100% ...)
©
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Introduccion del

proyecto PV Financing
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El proyecto PV Financing PVFINANCING ¥

m) ¢Cudl es el objetivo de PV Financing?

PV Financing tiene como objetivo identificar nuevas vias para el desarrollo del
mercado fotovoltaico asi como eliminar posibles barreras para la implementacion de
proyectos en el periodo post-Feed-in Tariff

m) (Como alcanzar el objetivo propuesto?

* ldentificacion de modelos de negocio y esquemas de financiacion innovadores
para la fotovoltaica

* Propuesta de mejoras para un marco regulatorio atractivo para su implementacion
* Difusion de los resultados entre los stakeholders

www.pV-financing.eu



Alcance del proyecto

PVFINANCING ™

PV Financing

e 7 Paises: Alemania, Austria, Espafia, Francia, Italia, Turquia y UK

* Segmentos considerados

Residencial: viviendas unifamiliares y multifamiliares, alquiladas o en
propiedad

Comercial: centros comerciales y edificios de oficinas
Publico: edificios de educacion publica, colegios y universidades

Industrial: parques industriales

e Duracion: 30 meses (de enero de 2015 a junio de 2017)

www.pV-financing.eu
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Participantes PVFINANCING ¥

Coordinador del proyecto

@Ireard

ENERGY EXPERTS

Lideres de WP |
< SolarPower
v Europe
AMBENTETALL  SOLAR TRADE /@), ,, "=%,
Partners /\ GUNDER AUSTRIA

Bankakademie |HfB
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Concepto de modelo de

negocio de FV

Loan Contract
Bank

Payout,
Debt Service,
Fees

~——= Cashflow
———= Powerflow
< — - Contracts

Investor

N

Power Price

EPC

’
EPC Contract :

|

+

Power
Consumer

t
Power Supply :SUppIy Contract

+

Operator

Electricity
Provider

Investment Capex

T ——
Service Fee Opex

Market Price

Grid contract
-———— - - »

Excess Electricity
ool s ol e L

Feed-in tariff

O&M Service

Electricity
Exchange

Grid Operator

PVFINANCING ™

Existe una gran variedad de
stakeholders cuya interaccion puede
ser distinta de acuerdo al tipo de
modelo de negocio

Las caracteristicas técnicas,
regulatorias, legales y econdmicas
de un modelo de negocio requieren
de un conocimiento especifico,
especialmente cuando se obtiene
financiacion externa para el proyecto
FV

Los modelos identificados en el
alcance del proyecto son:
— Autoconsumo
— Cooperativa de energia verde
— PPAYy third party PPA
— Net-metering

www.pV-financing.eu
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Concepto de esquema de

PVFINANCING ™
[} [ ] [ I 4

financiacion

e Ladistribucion de riesgos, que se
relaciona estrechamente con el disefo
del modelo de negocio, resulta clave
para estructurar el equity y los
componentes de la deuda

Equity and Debt Financing for PV Systems

*  Un sistema Feed-in Tariff (FiT) influye en
el disefio y en el uso de los distintos
esquemas de financiacién de proyectos

FV
<> | *  Los esquemas de financiacién utilizados
N . . s
8 ) & ) en la implementaciéon de proyectos FV
[~ g ¥ Ui . .
son (segln el research de PV Financing):
External Equity Debt Financin i i
Financing 9 — Private Equity
-
Leasing On Balance Sheet - Leasmg
Energy Cooperative Project Finance — Crowdfunding
Shared Ownership Promotional Loan

Crowdfunding — Cooperativas
Bonds — Project Finance
Mezzanine Capital —  Préstamos

— Bonos FV

www.pV-financing.eu
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Seleccion de resultados

PVFINANCING ¥
entregables del proyecto

* Guidelines nacionales (pautas de implementacidn)
Guia de apoyo al inversor donde se exponen, para los segmentos considerados, los modelos
de negocio viables, sus opciones de financiacion y una seleccion de proyectos FV
implementados a nivel nacional que pueden considerarse como ejemplos de buenas practicas

e Cash - Flow Modelling Tool
Herramienta online que permite estimar al inversor, a partir de ciertos inputs, si ahorra dinero
en su factura eléctrica mediante la utilizacion de un sistema FV

* Plantillas de contratos
Proporcionan un marco legal para el desarrollo y la implementacion de los distintos modelos
de negocio identificados en los 7 paises de alcance

* PV Grid Database
Permite conocer el proceso de desarrollo, las barreras, los modelos de negocio y los esquemas
de financiacion para un proyecto FV en 16 paises europeos

* Advisory Papers nacionales y europeos
Informes en los que se recogeran las barreras identificadas, soluciones propuestas,
conclusiones de los workshops y propuestas innovadoras

www.pV-financing.eu
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Presentacion del

autoconsumo en
Espana
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Cronograma de la regulacidén de

! PVFINANCING ¥
autoconsumo en Espana

: ® Enero: nueva presentacion de
® R.D 1565/2010: Recorte en RD 900/2015: proposicién de Ley
| FiTs !:in de apeptaciéh de ~ Regulacion sobre ® Marzo: El congreso no levanta
~ * RD 14/2010: Pago por ~ instalaciones bajo el autoconsumo el veto del gobierno
~ generar electricidad ~ mecanismo de FiT
: [y l | v | :\ : , =
2008 // 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

A

Prevision de publicaciéon de

- : RD 9/2013: Sustituye el régimen de
regulaciéon de net-metering |

o 3 primas a las renovables porun
(no se publico) ~ sistemade retribucién aplicable con
caracter retroactivo |

RD 1578/2008: FiTen ® Febrero: Acuerdo politico para derogar
Espafia trabas al autoconsumo
| ® Agosto: Presentacion de proposicién de
Ley
® Diciembre: Veto del gobierno

AHORA
Necesidad de negociacion politica para reforma en la ley de Autoconsumo

www.pV-financing.eu




Autoconsumo (tipo I) PVFINANCING ™

El consumidor de electricidad y el operador de la planta son la misma
entidad legal

— Flujo de Caja — Flujo de Energia {ansec) Contratos ° Normalmente
e instalaciones mas
pequeias (para
Costes H
Contrato EPCI ]de ey consumidores de hasta
100 kW de energia
Contrato de Servicio trat d
Inversor  A—————— SERVICIO contratadaa y con una
— . .
. Costes de OPEX O&M capacidad instalada por
. Contrato de Red debajo de la energia
nsumidor {eevvavnavnavvares)
S s - contratada) se acogen al
Exceso de Electricidad autoconsumo tipo |
Precio Sumg:istro Contrato
Electricidad lde energiaI de Suministro ° |nSta|aCi0nes se sue|en
CAPEX = Inversiones de capital financiar directamente
OPEX = Gastos de operacion .
O&M = Operacion y mantenimiento pOf el Consum|d0r Ooa

través de un préstamo

Fuente: PV Financing.

www.pV-financing.eu



Autoconsumo (tipo Il) PVFINANCING ™

El propietario de la instalacion de generacion puede diferir del propietario
del punto de suministro, se percibe compensacion econdmica por la
inyeccion de excedentes de energia a la red

=3 Flujo de Caja =) Flujo de Energia P ) Contratos
EPC * Normalmente se trata
de instalaciones mas
Contrato EPC I Igg%‘gspEx grandes que requieren
una inversion inicial
. Contrato de Red‘ Inversor gontrato de Servicio‘ mas alta
:Tasa Autoconsumo Operador - SERVICIO I
Eces0 de Electricidad ———=>  O8M * La posibilidad de tener
"3 Consumidor
Remunerlacién por I 90‘ de Energia dos aCtores para Ia
exceso de Electricidad A=, . misma instalacién
acy
Precio |Suministro § Contrato abre Ia puerta a Ia
Electricidad |de erilergia de Suministro financiacién a través

- de leasing
Fuente: PV Financing.
www.pV-financing.eu



Nueva proposicion de ley PVFINANCING ™

=) :Cuadl es el objetivo de la proposicion de Ley?

La proposicion de Ley del autoconsumo FV tiene como objetivo adoptar unas
medidas urgentes de fomento del autoconsumo que permita eliminar algunas de las
principales trabas a esta actividad, reformando el articulo 9 de la Ley 24/2013 del
Sector Eléctrico y derogando algunos preceptos del Real Decreto 900/2015

m) ¢Cudles son los principales cambios respecto a la Ley 900/2015?

* Reconocer el derecho a autoconsumir energia eléctrica sin ningan tipo de cargo
(derogacion del impuesto al sol)

* Habilitar la posibilidad de que varios consumidores compartan instalacion de
autoconsumo, lo que se considera imprescindible para que el autoconsumo pueda
desarrollarse en el ambito urbano domeéstico

e Establecer un proceso de legalizacion de las instalaciones de autoconsumo que no
inyecten energia a la red mas sencillo (procedimiento de notificacion sin requerir
la obtencidon de un punto de conexién ni ningln otro tramite administrativo)

 Adaptar el régimen sancionador en lo referente al autoconsumo al verdadero
impacto del mismo en el sector eléctrico

www.pV-financing.eu



Ayudas al autoconsumo en
Espaina

Subvenciones a
proyectos de RES
(incluye FV) para
empresas de
produccidn agricola
primaria en Galicia

Ayudas para instalaciones de FV destinadas
al autoconsumo en Asturias

Paquete de subvenciones '

para fomentar las
instalaciones alimentadas
por energias renovables en
comunidades de

PVFINANCING ¥

Mesa de Impulso al Autoconsumo
Fotovoltaico de Cataluiia

propietarios y edificios

pertenecientes a
asociaciones sin animo de
lucro en Castillay Leén

Ayudas para la instalacion de placas
FV en Baleares cofinanciadas con
fondos europeos FEDER

En Valencia:
1. Promocion
de instalaciones
2. Medidas -
fiscales a nivel
residencial

3. Medidas de
financiacién
para empresas

Ayudas para el
aprovechamiento de las
energias renovables en

Castilla-La Mancha para
2017

Subvencidn del 40% de la
instalacion de placas FV
para autoconsumo en
Extremadura

=

Ayudas a la mejora energética de

edificios e infraestructuras en
Andalucia (incluye FV)

Vo e

A

Varias CCAA fomentan el autoconsumo a través de ayudas/
subvenciones, al no poder cambiar la regulacion nacional

www.pV-financing.eu

Leyenda:

. Con incentivos

"] Sinincentivos
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Perspectiva del
mercado: Experiencia

real con las barreras al
autoconsumo en Espana
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CONSIDERACIONES FUNDAMENTALES:

EL AUTOCONSUMO ES LEGAL

EL AUTOCONSUMO ES RENTABLE

EL AUTOCONSUMO ES FIABLE Y
SEGURO

AUNQUE SEA UNA MUY MALA REGULACION
AUSPICIADA POR EL LOBBY ELECTRICO Y
ABANDERADA POR EL MINISTERIO DE INDUSTRIA

« RETORNOS DE LA INVERSION < 10 ANOS
*TIR>10%

60.000 INSTALACIONES FOTOVOLTAICAS EN
ESPANA FUNCIONANDO SIN INCIDENTES
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¢POR QUE NO DESPEGA EL AUTOCONSUMO?
(CONTRA QUE LUCHAMOS LAS EMPRESAS DE ENERGIA SOLAR?
¢POR QUE NO SE BENEFICIAN LOS CONSUMIDORES DE ESTA TECNOLOGIA?

-« BARRERAS DE CONOCIMIENTO
 BARRERAS LEGALES

- BARRERAS ADMINISTRATIVAS
- BARRERAS ECONOMICAS

AFORTUNADAMENTE SE ESTAN EMPEZANDO A DERRIBAR “LAS PUERTAS AL CAMPO”
QUE SE HAN PUESTO DURANTE MUCHOS ANOS



abasol

DESCONOCIMIENTO POR PARTE DE LOS CONSUMIDORES
* MUCHOS Y MUY DIFERENTES TIPOS DE CONSUMIDORES QUE NO
SABEN QUE SON POTENCIALES USUARIOS FOTOVOLTAICOS
e CONFUSION DE LOS DISTINTOS TIPOS DE TECNOLOGIAS Y TIPOS DE
INSTALACION (AISLADAS, ASISTIDAS, CON/SIN BATERIAS,....)

DESCONOCIMIENTO POR PARTE DE LA ADMINISTRACION
« |IGNORANCIA TECNICA A NIVEL DE ENTIDADES LOCALES
* DESCONOCIMIENTO Y DISPARIDAD EN LOS SERVICIOS DE INDUSTRIA CCAA
« DESCOORDINACION ENTRE MINISTERIO DE FOMENTO E INDUSTRIA

DESCONOCIMIENTO DE OTROS AGENTES
 ENTIDADES FINANCIERAS TRADICIONALES
e AGENTES ENERGETICOS

* ii LAS PROPIAS COMPANIAS DISTRIBUIDORAS Y COMERCIALIZADORAS !!
N

LABOR DIVULGATIVA : CYLSOLAR y otros Cluster, Agencias de la Energia, ...




abasol
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e 6 ANOS SIN LEGISLAR ESPECIFICAMENTE SOBRE EL AUTOCONSUMO
« ANOS DE PARALISIS ABSOLUTA CON NUESTRO MUNDO ALREDEDROR EN
PERMANENTE ACTIVIDAD

LEGISLACION POCO AMISTOSA CON LA ENERGIA FOTOVOLTAICA
 PRIORIZA SIN TAPUJOS INTERESES COMPANIAS DISTRIBUIDORAS

CONTINUOS CAMBIOS EN LA LEGISLACION DE LAS EE.RR. : SENSACION DE
INSEGURIDAD
* LOS AGENTES NO TIENEN TIEMPO DE ASIMILAR'Y ADAPTARSE A ESTOS
PERMANENTES CAMBIOS: ¢ES LO QUE SE BUSCA POR PARTE DEL GOBIERNO?

e« COMPLEJA Y FARRAGOSA LEGISLACION
e DE MUY DIFICIL IMPLEMENTACION
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e EXASPERANTE TRAMITACION BUROCRATICA

ADMINISTRACION LOCAL
ADMISNISTRACION AUTONOMICA
« ADMINISTRACION ESTATAL
COMPANIAS DISTRIBUIDORAS

SE HA DE PASAR POR

« COMPANIAS COMERCIALIZADORAS ~
iii Entre 1 ano
Tipo 1 Tipo 2 Y

~
RD | 1699 1699 1699 + 413 1955 + 413 1’5 anos !!!

RAIPRE (Recisro AMSTRAT NG 0E STALACIONES
PRODUCTORAS EN REGIMEN ESPECIAL)

AVAL. ALA SOLICITUD PTO CONEXION ® v v v
PUNTO CONEXION v v v v
COSTE PTO CONEXION % v v v
AUTORIZACION ADMIN, b3 ® % v
LICENCIA OBRRA v v v v
ACTA PUESTA EN MARCHA v v v v
CONTRATO DISTRIBUIDORA v v v v
REGISTRO ADMINISTRATIVO DE
eggg;:'ggiumo DE ENERGIA v v v v
x ® v v
% ® v v

LICENCIA APERTURA
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« ESPANA UN PAIS CON “AJUSTADOS” RECURSOS ECONOMICOS
e TECNOLOGIA INTENSA EN CAPITAL INICIAL , AUNQUE SU VIDA UTIL SEA DE 30 ANOS

 DESDE 2010 (CUANDO SE ACABO EL FEED IN TARIFF) PROFUNDA CRISIS QUE HA
IMPEDIDO SU DESARROLLO :
« A NIVEL DE USUARIOS PARTICULARES: PARALISIS DE GASTOS FAMILIARES
e ANIVEL DE EMPRESAS: PARALISIS DE INVERSIONES PRODUCTIVAS

CAMBIO DE TENDENCIA:

NIVEL PARTICULAR:

- INTERES EN DISMINUCION DE COSTES ENERGETICOS E INTERES POR SER UN ACTOR
PRINCIPAL EN LA PRODUCCION DE ENERGIA

NIVEL EMPRESA:

- BUSCAN DISMINUIR SUS COSTES DE PRODUCCION

- MEJORAR SU IMAGEN AL EXTERIOR Y SU COMPROMISO SOCIAL

- DIFICIL ENCAJAR INVERSIONES CON RETORNO SUPERIOR A 3 ANOS
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e ¢QUE MODELOS DE NEGOCIO SE ESTAN DESPLEGANDO?
e (EN QUE SEGMENTOS DE MERCADO SE ESTA INSTALANDO?

 ¢QUE VIAS DE FINANCIACION SE ESTAN UTILIZANDO?



AUTOCONSUMO:
« EN NUMERO DE INSTALACIONES REPRESENTA EL 99,9%
e ESEL NICHO DE MERCADO DE LAS EMPRESAS DEL SECTOR
« LO MAS RENTABLE PARA EL CONSUMIDOR
« GESTION DIRECTA DE SU INSTALACION

COOPERATIVAS ENERGIA VERDE
* FACILIDAD DE ACCESO POR PARTE LOS CONSUMIDORES PARTICULARES
« MENOS CAPACIDAD DE GESTION

PPAs y NETMETERING
¢ CUANDO MADURE EL MERCADO. PRACTICAMENTE INEXISTENTE EN LA
ACTUALIDAD

POSICIONAMIENTO DE LAS GRANDES COMERCIALIZADORAS
«  REPLICANDO EL MODELO DE LA TELEFONIA MOVIL DECADA PASADA

abasol
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RESIDENCIAL

TESTIMONIAL EN NUMERO Y POTENCIA EN VIVIENDAS UNIFAMILIARES
AMPLIAS Y RENTABLES POSIBILIDADES EN COMUNIDADES DE VECINOS (sentencia
Tribunal Constitucional)

EVOLUCION FUTURA POR USO VEHICULO ELECTRICO Y DISMINUCION DE PRECIOS DE
BATERIAS

COMERCIAL

SON LOS PRINCIPALES ACTORES ACTUALMENTE (muchos por Cddigo Técnico Edificacion)
EXCEPCIONAL RENTABILIDAD

GRANDES CADENAS POR COMPROMISO SOCIALYY AMBIENTAL

INDUSTRIAL (y Agroindustrial y Ganadero)

OTRO DE LOS PRINCIPALES ACTORES ACTUALMENTE

LAS MAYORES POTENCIAS INSTALADAS

ALTA CAPACIDAD TECNICA DE AUTOGESTION DE INSTALACIONES
RETO: ENTENDER QUE SON INVERSIONES A 30 ANOS

SECTOR PUBLICO

LO INEXPLICABLE
INSTALACIONES TESTIMONIALES
ABSOLUTA FALTA DE COMPROMISO
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> RESIDENCIAL
« FINANCIACION TRADICIONAL BANCARIA
> INDUSTRIAL
e GRAN INDUSTRIA /MULTINACIONALES: CON CARGO A SUS PRESUPUESTOS DE
INVERSIONES MEDIOAMBIENTALES O DE EFICIENCIA ENERGETICA, RECURSOS
PROPIOS
« PEQUENA INDUSTRIA: FINANCIACION TRADICIONAL Y CON TESORERIA PROPIA
> COMERCIAL
« GRANDES SUPERFICIES COMERCIALES DE NUEVA EDIFICACION: CON CARGO AL
PRESUPUESTO DE EJECUCION
« PEQUENOS CENTROS Y TIENDAS DE SUMINISTROS INDUSTRIALES: FINANCIACION
TRADICIONAL Y LEASING. (TAMBIEN TESORERIA PROPIA)
> SECTOR PUBLICO:
« REAL DECRETO 616/2017, DE 16 DE JUNIO

EN UN FUTURO MUY CERCANO SE EXTENDERAN VARIEDAD DE MODELOS DE
FINANCIACION Y MAS AVANZADOS
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Preguntas?
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Conclusiones
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Conclusiones PVFINANCING ™

Condiciones favorables (irradiacion y precios eléctricos) para la generacion FV en
Espaina

* Es el momento de apartar la incertidumbre en el sector FV creada por los cambios
regulatorios continuos

 Dos modelos de negocios viables (para los segmentos considerados):

— Autoconsumo (aunque fuertemente limitado por las tasas y por los procesos
administrativos)

— Cooperativas verdes

* El autoconsumo, a pesar de todas las barreras a las que se enfrenta en Espaia, es una
manera rentable y segura de consumir energia

- Su futuro dependera de la creacion de modelos de negocio y financiacion
innovadores

www.pV-financing.eu
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Ley 900/2015 Autoconsumo

Autoconsumo 1

PVFINANCING ¥

Autoconsumo 2

Consumidor

Propietario

Registro

Energia

contratada

Exceso de
electricidad
Equipo de

medicion

(solo para autoconsumo)

Sé6lo hay un consumidor para la instalacion

El propietario de las instalaciones de generacion debe
ser el mismo que el propietario del punto de
suministro

No es necesario registrar una instalacion de
generacidon como una instalacion de produccion de
electricidad

Sin embargo, es necesario darla de alta en el registro
de autoconsumo (Registro Administrativo de
autoconsumo, Real Decreto Ley 24/2013, del Sector
Eléctrico)

La energia contratada por el consumidor/suministro
puede llegar a un maximo de 100 kW y la capacidad

de la instalacion de generacion no puede exceder los
puntos contratados de suministro de energia

El consumidor no recibe remuneracion por la
electricidad excedente inyectada en la red

Es obligatoria la instalacion de equipos de medicion
para registrar la medicion neta

(autoconsumo y venta)

Puede haber un consumidor y un generador para la misma
instalacion

e El propietario de la instalacion de generacion puede diferir

del propietario del punto de suministro

Es necesario registrar la instalacion de generacion como
una instalacion de produccion de electricidad (Registro
Administrativo de instalaciones de produccién de energia
eléctrica, Real Decreto 413/2014)

La capacidad de generacion no debe exceder la capacidad
contratada en el punto de suministro, pero no hay limite
como en autoconsumo 1

El consumidor puede recibir una compensacién por los
excedentes de electricidad inyectados en la red

Es obligatoria la instalacion bidireccional de equipos de
medicidn para registrar la medicion neta, asi como equipos
de medicion en los puntos de consumicion asociados

www.pV-financing.eu



Informacion y Resultados PVFINANCING ™

Visite la web de PV Financing

http://www.pv-financing.eu/

Gracias por su atencion

@readra
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